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VENDER MAIS?

E preciso comecar do ponto
certo. E o ponto certo é a
Venda. O seu cliente tem
certas consideracées e gatilhos
necessarios para comprar.
Como integrar os elementos
para obter o melhor resultado?

Aumente as suas
vendas com nossa
consultoria completa.
Esta incluso:

1-Estratégia Comercial.
2-Estudo SEO.

3-Site Google.
4-Integracoes media.
5-Campanha Adwords.
6-Treinamento comercial.
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CRIATIVIDADE
)
EXPERIENCIA?

A beleza e visual do site €
muito importante. Porém, nao é
o fator que ira gerar a
expectativa de venda necessaria.
Possuimos criatividade e
experiencia comercial para
atingir oresultado esperado.




A agéncia que vocé ira contratar, precisa saber APLICAR
0os conceitos abaixo, e INTEGRAR o trabalho de
MARKETING DIGITAL com sua VENDA:

AIDA
Awareness Interest Decision Acceptance.

SWOT
Analises de negocio em questdes de venda e produtos.

SEO
Search Engine Optimization para buscas no Google.

7 Ps Marketing
Produto/Preco/Producao/Pessoas/Praca/Promocao/Packaging.

Funil de Vendas
Como sua venda vai ser construida.

Maslow Hierarquia
Necessidades humanas a considerar para vender mais.

Blue Ocean
Estratégia para reposicionar seu produto e negdcio.

Agile Projects
Como aplicar esta metodologia ao marketing digital.

UXx
O site precisa ter 100% foco direcionado, para uso do cliente.

DECOLE CONOSCO!
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VALOR TOTAL - R$10.500,00
RS 4.500,00 - Pagamento 1: (Sinal)

RS 4.000,00 - Pagamento 2: (Entrega Site)
RS 2.000,00 - Saldo: (Adwords + Integracoes + Vendas)
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Esta incluso, as ETAPAS abaixo:

1. Definir a estratégia comercial da empresa.
4 Reunides programadas (3 horas cada).

Desenvolver site SEO, responsivo a celular.

MEETING

Programar campanha Adwords. (web or F2F)

Integracoes com Média Social.
Integracao com WhatsApp.

Treinamento comercial (4 horas).

— TOUCHPOINTS
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Manutencao de textos e imagens por 3 meses.

25 ANOS DE EXPERIENCIA COMERCIAL GLOBAL.




